
Die Welt um uns durchlebt den ständigen
Wandel der Zeit. Im Geschäftsleben dreht
sich heute alles um Kommunikation, Infor-
mation, Qualität und Service. Größtmögli-
cher Erfolg, Menschen für ein Geschäft zu
begeistern, basiert auf dem bereits weltweit
erfolgreich praktizierten “Follow-Up-
System”! Eine solche Innovation bietet
Ihnen “erfolgsteamplus.de”.

Follow-Up richtig und kontinuierlich praktiziert, wird zwangsläufig zum Erfolg führen! Diesen Be-
weis haben bereits tausende erfolgreiche Networker angetreten.

Mit der Bestellung Ihrer Subleveldomain
z.B. http.//www.mustermann.erfolgs-
teamplus.de sind Sie nun in der Lage,
verschiedene Marketing-Kampagnen-
Motive über das Back-Office (siehe Bild
rechts) zu aktivieren. 
In der Ihnen vorliegenden Auftragsbestä-
tigung finden Sie den Zugangslink sowie
Ihre Zugangsdaten für das Back-Office
von “erfolgsteamplus.de”.
Loggen Sie sich nun ein und aktivieren
Sie Ihr Kampagnen-Motiv. 

Liebe Geschäftspartner,
Sie brauchen "neue Kontakte", "neue Interessenten", "neue Geschäftspartner" für Ihr
Network.
Wir zeigen Ihnen, wie Sie durch den gezielten Einsatz von “erfolgsteamplus.de” zu vollwertigen,
qualifizierten Kontakten und neuen Interessenten kommen können.
Machen Sie ab sofort den Unterschied zur herkömmlichen Kunden- und Geschäftspartnergewin-
nung.
Mit “erfolgsteamplus.de” steht Ihnen ab heute ein hervorragendes Marketing-Tool zur Expan-
sion Ihres Networks zur Verfügung. Sie werden von der umfangreichen Wirkungs- und Funktions-
weise mehr als begeistert sein.

“Ablauf und Funktionsweise”

“Gewinnen Sie neue Interessenten für Ihr Network”

“Marketing-Tool mit Follow-Up-System”

http://www.erfolgsteamplus.de/login

Haben Sie Fragen, dann rufen Sie uns
an: +49 821 701297 Herr Baur.



“Das Back-Office - die Schaltzentrale”

KAMPAGNEN

DATENMANAGER

Follow-Up-Emails

Unter dem Menüpunkt “Kampagnen”
sehen Sie alle Kampagnen-Motive, die
Ihnen derzeit zur Verfügung stehen.
Hier können Sie das jeweilige Kampa-
gnen-Motiv aktivieren oder deaktivieren.
Wieviele Kampagnen-Motive Sie gleichzei-
tig aktivieren, bleibt Ihnen überlassen.
Um ein Motiv zu aktivieren, klicken Sie
ganz einfach in das Kästchen “AKTIV” und
dann auf  “speichern”.
Der neu erzeugte Kampagnen-Link steht
rechts neben dem Kampagnen-Bild z.B.
www.ihrname.erfolgsteamplus.de/kp1

Jedes von Ihnen aktivierte Kampagnen-Motiv verfügt über ein für Sie eigens eingerichtetes Kon-
taktformular und ein Impressum mit Ihren Adressdaten. Der Interessent kann hier seine Daten
eintragen und weitere Informationen anfordern. Sie erhalten sofort von unserem System eine
Nachricht, so bald ein Interessent weitere Informationen über Ihr Kontaktformular angefordert
hat. Im Back-Office unter dem Menüpunkt “Datenmanager” finden Sie nun die Daten über Ihren
neuen Interessenten. Haben Sie Fragen, dann rufen Sie uns an: +49 821 701297 Herr Baur.

Wichtig ist, dass Sie den neu erzeugten Kampagnen-Link publik machen. Oder diesen mit einer
eigenen Hauptdomain z.B. www.ihr-name.ch verlinken. 

Unter dem Menüpunkt “Datenmanager”
haben Sie eine Übersicht aller Interessen-
ten, die sich auf Ihre Kampagnen gemel-
det haben. Weiterhin können Sie eine
Excel-Liste zum Download erstellen und
ein Rundmail an alle Interssenten oder nur
Interessenten aus einer Kampagne ver-
senden. Beendete Kampagnen können Sie
selbständig wieder aktivieren. Die Daten
eines Interessenten, der den Aktivierungs-
link nicht bestätigt, werden nach 7 Tagen
aus dem System gelöscht. 

Unter dem Menüpunkt “Follow-Up-Emails”
haben Sie eine Übersicht aller Emails, die
auf das jeweilige Kampagnen-Motiv auto-
matisch vom System an den Interessen-
ten versendet werden. Und zwar innerhalb
von 30 Tagen nach Erstanmeldung des In-
tersseten im Abstand von jeweils 5 Tagen.
Gesendet werden insgesamt ca. 3-5
Emails. Beendete Kampagnen können Sie
selbständig wieder aktivieren.



KAMPAGNEN-MOTIVE

50plus!Für selbständige Unternehmerinnen!

Zweitjob wird zum Tend!

Ein Nebenjob der zu mir passt! Bessere Zeiten für Ihren Geldbeutel!

Berufliche Veränderung für junge Menschen!



Liebe Geschäftspartner, Sie sehen also: Wir
haben uns der Problematik "zur Gewinnung qua-
lifizierter neuer Kontakte" gestellt und für Sie
eine höchst effektiv funktionale Plattform ge-
schaffen.

Mit “erfolgsteamplus.de” steht Ihnen ab sofort
ein Marketingtool zur Expansion Ihres Geschäf-
tes zur Verfügung.

Mit “erfolgsteamplus.de” können auch Sie ge-
zielter und schneller über das Internet "neue
Kontakte" schaffen und "neue Interessenten" für
Ihr Network gewinnen.

Für selbständige Unternehmer!

Von “NICHTS” kommt “NICHTS”. Werden Sie “AKTIV” im Internet!
Bitte warten Sie nicht, bis ein evtl. möglicher Interessent rein zufällig Ihre Seite im Netz findet.
Diese Methode des Zufallsprinzips würde einem Glücksspiel gleichkommen, das wenig Erfolgs-
chancen verspricht.
Selbstverständlich bleibt es Ihnen unbenommen, wie oft und in welcher Weise Sie Ihre neue Do-
main bewerben, publizieren oder kommunizieren. Dennoch möchten wir Ihnen an dieser Stelle ei-
nige evtl. für Sie nützliche Tipps und Anregungen aufzeigen.

Ihnen stehen mehrere Möglichkeiten offen, Ihre neue Domain-Adresse bekannt zu machen:

- per Telefon  (z.B. an Arbeitskollegen, Bekannte usw. 
(!keine unbekannten Personen kontaktieren!)

- per Email an Personen in Ihrem Verteiler (!keine Emails an unbekannte Personen! Spam!!!)

- in persönlichen Gesprächen (z.B. weitergeben von Visitenkarten etc.)

- über klassische Mund-zu-Mund-Empfehlung

- per Anzeigenschaltung in Regionalzeitungen

- per Wurfsendungen in Form von Werbekarten, Flyer etc., briefliche Mailings …

- Flyer im Wartezimmer ihres Arztes, Zahnarzt, Autowaschanlagen, Tankstellen, Bäckereien, Fri-
seur, Hotel-Lobbys, Flugzeug (Tasche im Rücksitz)

- Soziale Netzwerke z.B.: Xing, Twitter, Facebook usw.

- Im Internet haben Sie eine Vielzahl von Möglichkeiten Ihre Kampagne zu publizieren 
z.B. durch  Einträge in Branchenportale wie vertriebsoffice.de usw, Branchenbücher, Pressepor-
tale, redaktionelle Verzeichnisse
- Kostenlose Kleinanzeigen z.B. quoka.de u.v.a.m. (geben Sie den Suchbegriff “kostenlose klein-
anzeigen” mal bei Google ein - Sie werden staunen!)

Resümee: Sie sollten Ihre Werbeaktivitäten zu jeder Gelegenheit und so oft wie möglich konti-
nuierlich durchführen! Bleiben Sie am Ball, denn von “NICHTS” kommt “NICHTS” - auch nicht
über das Internet. Werden Sie  “AKTIV” - Sie müssen es “TUN”! 

Noch ein kleiner Hinweis: Bitte achten Sie beim Verfassen von schriftlichem Werbematerial-/Texten peinlichst genau auf
wettbewerbsrechtlich korrekte Darstellung (keine Heilaussagen oder unkorrekte Produktbewerbung), sowie auf beste-
hendes Urheberrecht für verwendetes Text-, Bild- und/oder Grafikmaterial!

“Durch kontinuierliche Werbung profitieren und gewinnen”!



Kundenservice - Haben Sie Fragen zur Bestellung und Bedienung:

baur-media-produktion Hermann Baur 

Karlsbader Str. 27 86169 Augsburg Tel. +49 821 701297 Fax +49 821 7471483 

Email: post@baur-media-produktion.de www.baur-media-produktion.de

............

“Bestellung”

http://www.start.erfolgsteamplus.de
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